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TENSIÓN SIN 
DESBORDE
Los mercados globales re-
accionaron con cautela ante 
la escalada bélica en Medio 
Oriente. El ataque de Israel 
a Irán, el pasado jueves 12, 
activó una oleada de ventas, 
expectativas y compras de 
refugios en los mercados bur-
sátiles globales el viernes 13, 
pero sin que esto constituya 
un movimiento dramático, 
al menos de momento. “En 
general, el conflicto en Medio 
Oriente no es algo nuevo, y 
eso explica que el impacto 
en los mercados 
accionarios haya 
sido limitado”, 
apunta Alonso 
Choquecota, 
gerente general de 
Invalor.

Las acciones estadouni-
denses, europeas y asiáticas 
fueron afectadas, pero las 
pérdidas se fueron moderan-
do, mientras la atención se 
dirigía hacia el petróleo, que 
se convirtió en el principal 
termómetro del conflicto. El 
Brent llegó a los US$78 por 
barril en su punto más alto y 
el WTI superó los US$76 por 
el temor a un posible cierre 
del estrecho de Ormuz, por 
donde transita una cuarta 
parte del petróleo marítimo 
mundial. Al mismo tiempo, 
empresas grandes en el 
transporte del commodity, 
como Frontline, ya comenza-
ron a rechazar contratos para 
operar en el Golfo Pérsico. 
“Por el momento, el merca-
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riesgo”, afirma Silvana Caro, 
analista de Estrategia y Análi-
sis de Inteligo.

Sin embargo, como ocurrió 
con las acciones, el impacto 
en el petróleo se moderó. 
Para Luis Eduardo Falen, 
profesor de Economía en la 
Universidad del Pacífico, los 
precios no deberían repuntar. 
“EE.UU. tiene la capacidad de 
reabrir el estrecho si es nece-
sario, o recurrir a su reserva 
estratégica como sucedió 
con la invasión de Rusia. La 
Opep+, aunque ha venido 
desmontando sus recortes, 
tiene una capacidad ociosa 
que podría activarse”, agrega.

El oro, por su 
parte, ratificó 
su carácter de 
refugio y escaló 
otra vez a zona de 
récord. El dólar se 
fortaleció, pero 

el rendimiento de los bonos 
del Tesoro de EE.UU., en vez 
de caer, subió. Esto sugiere 
que el mercado teme que un 
petróleo más caro interfiera 
con la tendencia de la Fed a 
reducir su tasa. Por su parte, 
el índice VIX, el “termómetro 
del miedo” de Wall Street, 
subió y tocó los 22 puntos, sin 
que ello refleje pánico. La per-
cepción del mercado es que 
el conflicto, aunque grave, no 
escalará, pese a que Israel ha 
advertido que las operacio-
nes podrían extenderse por 
semanas. “El mercado podría 
iniciar a la baja el lunes, pero 
si hay señales de negociación 
durante el fin de semana, 
debería repuntar”, concluye 
Choquecota. (JTV)
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Reacción de los mercados tras el ataque de Israel a Irán*
Variación % respecto a su valor de cierre del jueves 12 de junio

Activo 
DJIA

Nasdaq Composite

S&P 500

Futuro WTI

Índice del dólar (DXY)

Var (%)

8.08

0.27

-1.79

-1.3

-1.13

*Los datos de bolsa son de cierre de mercado del 13 de junio del 2025. 
Datos del futuro del crudo y del índice DXY fueron recogidos 
a las 15:30 hora Perú. Fuente: Barron's

“Nuestro foco estará 
en el asesor de 
inversiones”
Alberto Burs, vicepresidente de offshore en Inviu, detalla la 
estrategia que desplegará la nueva casa de bolsa en el Perú. 
Llegaría a los US$100 millones en operaciones este año.
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Inviu

Hace 10 años no se licenciaba a una casa de bolsa [en el Perú]. 
¿Cuánto duró el proceso?
La SMV trabajó con celeridad y en nueve meses obtuvimos la 
autorización para operar como Sociedad Agente de Bolsa (SAB). 
Inviu es una empresa de servicios financieros nacida en Argentina e 
integrada  por expertos en tecnología, en mercados de capitales y 
en estrategia. El principal accionista es el grupo financiero Galicia, el 
más grande del país.

¿Qué animó a Inviu a desembarcar ?
A diferencia del resto de la región, encontramos que el Perú es un 
país con una macroeconomía estable y que tiene un banco central 
independiente y muy profesional. Eso para nosotros es fundamen-
tal, porque nos permite planificar a largo plazo. La integración de las 
bolsas [de Perú, Chile y Colombia] también generará oportunidades.

¿Cuál es la oferta diferenciadora que trae Inviu?
Hay dos características que nos diferencian. Somos un negocio B2B 
y todo lo que hacemos apunta a hacer más eficiente el trabajo del 
asesor de inversiones, proveer de herramientas y soluciones para un 
mejor servicio de los inversionistas. Lo otro es la tecnología: tene-
mos una plataforma dinámica que integra alternativas de inversión y 
bancos de inversión custodios. 

¿A qué asesores de inversión apuntan?
A todas las personas que trabajen en un multifamily office, en un 
banco, en una SAB o a los que estén interesados en brindar asesoría 
financiera. Nuestro foco estará en el asesor de inversiones.

¿Qué productos ofrecerá Inviu?
Renta variable, renta fija, fondos mutuos, 
FX, ETF, participación en colocaciones 
primarias y todo lo que se pueda custodiar 
en la BVL. Nuestro espíritu es de arquitec-
tura abierta.

¿Cuáles son las metas para 
este año?
A nivel de compañía, quere-
mos duplicar los activos bajo 
administración y abrir una oficina 
en Chile o en Colombia. Aún no 
lo decidimos. En el Perú la meta es 
alcanzar un volumen de operacio-
nes de US$100 millones. (MAP)


