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DATA C ENTER S su desarrollo hacia las perife-

EN AUGE

El mercado de data centers

en Pery atraviesa un punto de
inflexion. Aunque se registro un
récord en la adquisicion de te-
rrenos para nuevos desarrollos
entre 2019 y 2024 (ver grafico), el
boom de la inteligencia artificial
(IA), los crecientes estandares
de ciberseguridad y la transfor-
macion digital de las empresas
e instituciones publicas estan
poniendo presion sobre la
infraestructura disponible.

“Hoy el mercado es de mucha
demanda, pero de poca oferta’,
advierte el gerente general de
Gtd Pert, Sergio Mavila.

Los primeros data centers en
Perti nacieron a inicios del 2000
en Lima. Cirion Technologies,
por ejemplo, abrio su primer
centro en Surco, que ya tuvo
dos ampliaciones. “Mas nos
demoramos en anunciar las
ampliaciones que en venderlas’,
comenta el Data Center Busi-
ness Manager de la empresa,
Juan José Calderdn.

Win Empresas también opto
por un desarrollo dentro de
la urbe. Actualmente, la firma
opera cinco centros en Tacna,
Arequipa, San Isidro y La Victo-
ria. “"Estamos ejecutando una
inversion de US$30 millones en
un sexto centro en La Molina’,
resalta su vicepresidente de
operaciones, Augusto Cuadros.

Elauge de la (IA), sin em-
bargo, esta transformando el
panorama de los centros de
datos, exigiendo mayores nive-

rias. Lurin se ha consolidado
como el nuevo cluster para
data centers de gran escala por
su disponibilidad de terrenos
amplios, zonificacion industrial
y acceso a energia de media
y alta tension. “Necesitamos
mas metraje por el volumen
de equipos de soporte para
alta demanda energética. Eso
solo se consigue fuera de la
ciudad’, explica Calderon, de
Cirion. De hecho, el segundo
data center de la firma —en
construccion en MacrOpolis—
tiene capacidad energética de
hasta 20 MW.

Los costos operativos tam-
bién explican el movimiento de
los centros hacia los parques
industriales. “Fuera de los
parques, las tarifas pueden subir
hasta US$200 el m?’, explica el
jefe de Estudios e Investigacion
de Binswanger Perti, Juan Ruiz.

El precio del metro cuadrado
cobra mayor relevancia en
proyectos de gran escala, como
el segundo data center de Ctd
Perti, ubicado en Lurin, que sera
10 veces mas grande que su
primer centro en Surco.

Claro Empresas también
se ha sumado a la tendencia
con un nuevo centro en Villa El
Salvador. El proyecto —ubicado
dentro de su complejo tecno-
l6gico de 35000 m?— esta en
su primera fase. “Contamos
con una subestacion eléctrica
propia que garantiza conti-
nuidad energética’, detalla el
director de Mercado Corpo-
rativo de Claro Pert, Mariano
Orihuela. (EAA)

Principales data centers registrados
en el mercado peruano entre 2019 y 2024

Estado del

Empresa Ubicacion M2 proyecto

Telmark Lurin Operativo
(MacrOpolis) 1,479 L

Gtd Peru Lurin Primera fase
(MacrOpolis) 10,000 ’

Cirion Lurin 28.000 Implementado
(MacrOpolis)

Odata Lurin 42,691 Banco de terreno
(Almonte)

Claro Empresas Villa El Salvador 35 0oo Primera fase
(Telepuerto Claro) !

Win Empresas  La Molina 1,400 o Enimplementacion

Fuente: Binswanger Per(iy medios de comunicacion

INFRAESTRUCTURA

“Traeremos hoteles
modulares al Perd”

Fabio Martins, gerente comercial de Promet Peru, revela
detalles sobre la nueva linea de negocio que implementara
la firma especializada en construcciones modulares y la
inclusion de nuevos sectores a su cartera de clientes.

El grupo chileno Cintac adquirié Promet en 2020 y, adicional-
mente, realizé un aumento de capital por US$80 millones. ¢En
qué se ha invertido ese dinero?

Cintac es una compania holding, filial de la multinacional sidertirgica
CAP. Elincremento [de capital] ha sido de US$88 millones para Chile
y Perti. En Pert hemos invertido US$12 millones en nuestra planta
ubicada en La Chutana, de 18,000 m?, para ampliar las lineas de
produccion y fabricar mas modulos, aumentar el area de almacény
modernizar algunos procesos con NUevos equipos

¢Cuantos m? pueden producir al mes con esa inversion?

En el maximo de capacidad, Promet producia cerca de 1,200 m? [de
construcciones modulares]. Con las mejoras en la planta podemos
producir mas del doble, hasta 3,000 m?, lo que representa alrededor
de 200 mdédulos de tamario estandar al mes.

¢Con qué clientes trabaja Promet?

Tradicionalmente hemos construido campamentos [modula-

res] para la gran mineria, pero estamos expandiéndonos a otros
sectores. De hecho, nuestros ultimos dos clientes son Pluspetrol y
Statkraft. Para este Ultimo, estamos construyendo una miniciudad
[modular] en su proyecto [de energia solar] Lupi, con alojamien-
tos, plantas de tratamiento de aguas, comedores, oficinas, sala de
interaccion y gimnasio.

¢0ué nuevas lineas de negocio planean implementar?
Traeremos hoteles modulares industriales a Pert, un segmento en el
que somos lideres en Chile. Alli operamos con dos formatos: hoteles
instalados dentro de la operacion minera, que también podemos
administrar, y hoteles propios fuera de la operacion por el periodo
de tiempo que dura el proyecto. Este concepto permite implemen-
tar infraestructura en hasta 50% menos tiempo y reducir costos
logisticos y administrativos en hasta 30%.

éTraeran también el modelo de viviendas
modulares que aplican en Chile?

Hemos recibido la homologacién de nuestra plan-
ta en Chile para fabricar viviendas sociales modu-
lares para el Estado chileno. Una vivienda
de este tipo es entre 40% y 60% mas
barata que una de concreto. Ade- f ) R
mas, podemos producir varias
de ellas en 21dias. En el Perd,
ya hemos participado de
mesas técnicas con el
Ministerio de Vivienda,
Construccién y Sanea-
miento para replicar este
modelo. (EAA)



